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STATO DELL'ARTE DELLO SPIRITO GREEN NELLA GDO

In questi ultimi due anni si sono concretizzate innumerevoli iniziative tese al
raggiungimento di obiettivi green da parte di quasi tutte le grandi aziende.
Possiamo annoverare esperienze sistematiche nel ricambio generazionale
nel packaging sostenibile o di riduzione dei consumi nei siti produttivi al
consolidamento di circuiti di riciclo e alla creazione di nuovi sempre piu
aderenti alle necessita di copertura del maggior numero di categorie

merceologiche, ma ancora oggi la «big vision» non c’e.



E non potra esserci finché non saremo coscienti che la somma dei singoli
contributi non e aritmetica e che solo nella condivisione delle scelte
potremo avere |'effetto di elevazione a potenza dei risultati. La matematica
e stato il mio supporto per visualizzare I'aspetto piu importante, la
condivisione, ma anche la chimica e indispensabile. Da |i rubo un termine
che dovrebbe rendere l'idea: simbiosi.

Come in un habitat naturale, il nostro puo ricevere i benefits solo dalla
comprensione che le relazioni che oggi vigono tra gli stackholders sono
troppo 121, e nessuno trova conveniente andare oltre al sacrosanto

beneficio diretto.

Ad aggravare la non riuscita della simbiosi la mancanza di una regia.




LO SPIRITO INNOVATIVO E LA BIG VISION DEL N.E.D.

Dalla premessa si e potuta percepire la forte motivazione nello spingere
un progetto «ecumenico» come il nostro Never Ending Display, ma
ovviamente, come nelle migliori famiglie, figli grandi problemi grandi.
La complessita di mettere insieme i vari players e forzare con drivers

economici basati su saving strutturali non e stata ancora superata, ma lo
spirito di inclusione del progetto deve assolutamente far riflettere sul

potenziale che puo essere ancora espresso in termini di salvaguardia del

pianeta a Costo zero.
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DOMANI L'INAUGURAZIONE DEL NUOVO ANNO

L'Alta Scuola Politecnica

vinee la stida dell’ambiente

WiseAir, nata con la Sei, ¢ I'unica start-up italiana selezionata al Ces

E un progetto con P&G rende riciclabili gli espositor:

EMILIOPAOLUCCI =
DIRETTOREALTASCUOLA

POLITECNICA

Abbiamo l'esigenza
di organizzare un
programma che si
aggiunga al periodo
di laurea magistrale
CLAUDIALUISE

Ingegneri, designer, architet-
ti. Figure professionali che
hanno culture diverse macom-
plementari, chelavoranoinsie-
me per affrontare problemi
complessi di impatto sulla so-
cieta e sull’economia, che han-
no bisogno di un_approccio
multidisciplinare. E questo lo
scopo dell’Alta Scuola Politec-
nica che domani inaugurera il
suo nuovo percorso di studi, il
sedicesimo. Una realta nata
dall’esperienza deidue Politec-
nici di Torino e Milano che, co-
me spiega il direttore Emilio
Paolucci, «<hanno sentito I'esi-
genza di organizzare un pro-

gramma che si aggiunga al pe-
riodo di laurea magistrale con
lidea chela diversita siaun va-
lore da utilizzare per affronta-
reerisolvere casi complessi».
Oltre all’avviodel nuovo cor-
SO, Verranno presentati tre pro-
getti che chiudonoil quattordi-
cesimo ciclo. Il primo & Wi-
seAir, unastart-upnataduran-
teil programmadiimprendito-
rialita gestito da Asp in collabo-
razione con la School of
preneurship & Inng
la Fondazione
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la grande distribuzione. Oggi
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L'ultimo riguarda
tecnologie laser per
che richiede integrazio
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BIG
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UTILIZZATORI
MATERIE
PRIME
SECONDE

RECUPERATORI

STACKHOLDER
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BIG COMPANIES

OTTIENE DIRITTO D’USO DEL MARCHIO PER
MARKETING

PRODUTTORI

OTTIENE DIRITTO D’'USO DEL MARCHIOALLE PRODUCE TUTTI | MATERIALI CONGRUENTIAL
CONDIZIONI DI OTTEMPERARE AL DISCIPLINARE DISCIPLINARE APPLICANDO IL MARCHIOAPPOSITO

\ 4

DIVENTA PUNTO DI RACCOLTA DEL CIRCUITO

S| IMPEGNAA FARADERIRE | PROPRI FORNITORI

OTTIENE DIRITTO D’USO DEL MARCHIO PER
MARKETING E OTTIENE VANTAGGI ECONOMICIAEB

OTTIENE DIRITTO D’'USO DEL MARCHIO PER GARANTISCE IL RECUPERO DIFFERENZIATO COME DA
MARKETING DISCIPLINARE

UTILZZATORI MATERIE PRIME SECONDE

OTTIENE DIRITTO D’'USO DEL MARCHIO PER OTTIENE IL DIRITTO DI ACQUISTARE LE MATERIE PRIME
MARKETING SECONDE RESE DISPONIBILI DAL RECUPERATORE

BENEFITS




BIG COMPANIES

PAGA XXX INDICIZZATO (N. DI ESPOSITORI
PRODOTTI PER CATEGORIA)

PRODUTTORI

PAGA XXX INDICIZZATO (N. DI ESPOSITORI

\ 4

QUOTA ISCRIZIONE UNICA

QUOTA ISCRIZIONE UNICA PRODOTTI PER CATEGORIA)

PAGA XXX INDICIZZATO (N. DI ESPOSITORI

QUOTA ISCRIZIONE UNICA PRODOTTI PER CATEGORIA)

REMUNERA IL RETAILER?

QUOTA ISCRIZIONE UNICA
PAGAA SUA VOLTAUNA QUOTA INDICIZZATA?

UTILZZATORI MATERIE PRIME SECONDE

QUOTA ISCRIZIONE UNICA PAGA A SUA VOLTA UNA QUOTA INDICIZZATA?

CONTRATTI/RELAZIONI







